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VETIEIE Si rende3| strategjlke

I<rlf; alet e shpérndarjes

]\/]rl ketlngun direkt

Rendesia e marrdhénieve né sistemin e

= hpe ndarjes

_'--

S Konfliktet né kanalin e shpérndarjes
~ & Kapiteni i kanalit té shpérndarjes
e Sistemet vertikale té marketingut
e Perfagesimi idel né treg
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SNOidmiNT nje produkti klienteve me nj Cmim te
S)es NEM), ESNLE e rendesisnme per nje strategji
MEENNGL i€ suksesshem.

- Por kjo nuk-mjaiton, menaxheret duhet gjithashtu te
NHENdeIne per vendin, ge produktet te jene ne

e diEnozicion, né sasité e déshirueshme dhe né lokacionin

rr;;;_;% KIientet it déshirojné.

== V/endil eshté meé véshtiré té ndryshohet se sa veté
produkti, premocioni apo cmimi

e Keérkohet shume kohé dhe njé shumeé e madhe e parave
PEr té krijuar mardhénie migésie me té tierét né kanalin

e distribuimit.

-
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COfIEfEl fliajore me partnerét e rrjetlt e distriburimit
MURGEt gjithashtul ti limitejné ndryshimet né
rlu 1bUIm

- H 2, eshite veshtire ti largosh ndértesat e shitesve

= m e shumlce apo pakicé, pasi té jené ngritur.

~r—7_G]|thashtu pasi produktet jane “piekur” ato ,kané
. AEVOIE per nié distribuim meé té aléré pér teé arritur
Klientét e targeteve té ndryshme.

Njé shembull: shumica e prodhuesve té ushgimit pér
kafsheé, | kané pérdorur supermarketet pér ti takuar
Klientét perfundimtar.
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- 5 rmarketet AUK Ishin te mteresuar té
1qen SAUME per shitjen e ushgimit té
sheve pPasi nuk kishte shumeé kérkese.

-*_4L\ Eﬂaxheret Zgjeruan rrjetin e distribuimit edhe

— iy

Esisve veterinare.

Aimet Ishin shumeé pozitive pér prodhuesit
Ikuan metoda té keétilla.
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|etes si sh.sh, sh.p, apo agjente té ndryshem

Stilimica e ndérmarrjeve preferoiné té distribuojné
0 puuktet e tyre tek klientét final megenése déshirojné

S arkontrelloiné marketingun né pérgjithési.

.:-z -Aia mMendojné se munden ta shérbe|né klientin e
= {argetuar me cmim mé té liré dhe se munden ta béjné
~  punén meé me efikasitet se ndérmijetésit.

* Ndermietésit gjithashtu mbainé edhe produkte té
konkurrentéve, dhe nuk munden té japin ndonjé shtytje
té vecanté pér ndonjé produkt kritik té prodhuesit gé
mundet t1 kérkohet.
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NESENI[E firme eshite ne kontakt direkt me Klientet e sa,
el e file re BShté meé tepér né dijeni pér géndrimin e tyre.
e

NEMNJE pozité meé té miré pér ta adaptuar mé me

~
I)

Sidls J. 1L marketingun e saj mix, sepse nuk ka nevojé
,Oe SFBLNAUr anétarét tjeré té kanalit PEr njé gjé te tillé.

SEEse Ajé produkt | caktuar kérkon pérpjekje agresive né
f__- = ~--s’mtje OSe ndonjé asistence teknike speciale, atéheré
= Mmenaxherét e firmés munden té sigurohen se forca

shitése éshté trajnuar dhe motivuar né ményrén e
duhur.

* Nié firmeé detyrohet gjithahstu té shesé direkt nesé nuk
ka ndérmijetés, ose ato nuk jané té pérshtatshém, ose
nuk koopero;ne
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= Nde Jete3|t e C|Iet Kane kontaktet té
Sig } 1qyeshme me klientét e targetuar, hezitojné
e ashkepunome me produkte té panjohura
-ap 0 patestuara.

humlca e firmave sherbvese shesin nepermes

“ne prezencen e klientit.

= Njé firmé kontabiliteit si psh Arthur Andersen,
duhet té bashkéveprojné direkt me klientét e

tyre
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SNET JUMEr e rritje e firmave tani mbéshteten
fle | arketlngun direkt.
o rc *eshite marketingu direkt?

SN[ Eshie njé kemunikim direkt midis shitésit
fa.;dhe bleresit , duke perdorur nj€é metode té

e
e
,_

= ndryshme promovimi nga ajo sy-me-sy.

== Park Seed Company, psh u shet fara pér parge
direkt klintéve té saj, sé bashku me njé katalog
té derguar me poste.
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Sk prodhue3|t Jane te mteresuar gé ta
o RE tE gJithé procesin e distribuimit,
Jo njehere Eshité thieshté e pamundur.

IShE nje firmé e prodhimeve elektrike mundet

4*" “keté déshiré tju shesé direkt kontraktuesve té

[ o =
il |
s

:_-._fi"'irnedhenj te ketyre produkteve elektrike.

_ -por nése kontraktorét déshirojné ti realizojné té
glitha blerjet né nié vend té pérshtatshem,

atéhereé rruga e vetme pér t’l shérbyer ato éshté
NEPErmes njé shitési me shumice.
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ligpiise mundet té jene té shpérndaré né zona e ndryshime

diGorEfilke; dhe shpesh praktikojné blerjen e produkteve specifike né
venri‘ SWcakilara

Dist bUIml girekt kérkon njé investim te konsiderueshém né
mrlé igsandhie njereéz. Prandaj kompanité mundet té kérkojné gé t1
fiengen Kétijl investimi.

o FY erm|ete3|t mundet té ndihmojné gjithashtu né kapitalin e punés
J-:—s-ﬁse prodhuesit, duke bleré autputin dhe duke e magazinuar até.

—= "Disa ndérmjetés ofrojné shitje me kredi pér klientet perfundimtar.

Ato i njohin mé miré klientét lokal, dhe késhtu e reduktoiné rrezikun
e-kredisé.

Arsyeja kryesore e pérdorimit té kanaléve indirekt té distribuimit
eshté se ndérmjetésit mundet shpesh ti ndihmojné prodhuesve ti
shérbejné nevojave té konsumatoréve mé miré dhe me cmim mé té
lire

-
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REPEESIE € marrdhenieve mlgesgre o

Orer cfz] nje kanali*distretimi

——

mire funsklonon nle kanal dIStrIbUImI mvaret
arrdhenlet e lejtareve té ati] kanali. PSE?.

Ilsht 1€ g[ithé pjestarét e kanalit distribues

Wetterkene nié pérgjeqgjési dhe angazhim té
rbashket

3 Trad|C|on|Isht anetaret e ndrysheém te kanalit vetem
= Blenin dhe shisnin nga njéri tjetri. Cdonjéri bénte
Vetém até gé I duke] me inters pér vete dhe jo pér
produktin.

* egenese objektivat e anétaréve té kanalit
ndryshoiné, edhe konfliktet jané té pashmangshém.

12
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1COfIfl] et vertlkale dhe horlzonale

I<Of ilkte vertikale ngjajné ne stade te ndryshme
te | rmave gjaté sistemit té distribuimit.

$5hin[e prodhues dhe shités me pakiceé munden

S mesipajtohen pér hapsirén né vitrin€, ose
= '-_, erpjekjet promovuese gé duhen béré pér
produktin.
—& Shembulli'i Sony, Warner Music dhe shitésit e

tyre me pakice ge shisnin CD té perdorura me
muzike, me gjysém cmimi, ngjalli konflikt.
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2 Kont 1kt| HBHZenRtaI ng|an mIdIS dv flrmave te
mvf 1t IETRIE[E NE sistemin e shpérndarjes.

- HJL nje ndermjetes (sh.p) 1 shitjeve te inventarit,

MUKEESNLE | lumtur nese nje koleg I tij, n€ gytetin

e n|e|te produktet e prodhuesit té njéjté i shet

-l.—"-'-:_h_

=

— = ME nie cmim mé té liré.

~ & Rruga meé e miré péer té shmangur konfliktet
prenda njé sistemi shpérndarjeje éshté fokusi i
cdonjérit né objektivat e niéjta — kéngaja e
klientit né fund té kanalit.
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SDIEENIE JANENE Nje pozite me te mire pEr te
mrnr Bdrejtimin e koordinimit té kanalit né
jltheSI

i e Jsituate njinet si kapiteni kanalit, ku

- 4 ienaxher | firmés gé dominon kanalln PEerpiget
e tir'shimano ose zgjidh problemet e distribuimit.

'Ne SHBA psh, prodhuesit udhéhegin relacionet e
sistemit té distribuimit.

* Ndermjetesit presin té marrin urdhéra nga
prodhuesi lidhur me promovimin, cmimin, etj.
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S5 shi't'e's Me ShUmICE ese me pakice, mundet
raqlten RE_1relin e kapitenit.

m yndermjetésues i analizojné nevoijat e
-k 1enteve e tyre, dhe keérkojné prodhues qe

= J Ne Jaloonl psh disa shités me shumicé né tregti,
Jjané kapiten kanali, ku edhe e paragesin emrin e
tyre né disa raste mbi produktin.
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- 8]'jr,j HMECVErtikale 6 marketingut (SVM),
jenErsIsteme distribuimil ku I gfithé kanall
rr usohet AE N|é target té perbashket.

' ﬂane tre tipe té SVM dhe ate

_._._

|- = —

— =
.--_"_

_-—'

- -korporatlv
- administruar
-kontraktual
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IElemet korporatlve té dlstrlbwmlt shpesh
iohen NEpPErmes integrimit vertikal, duke
e lilema né nivele té ndryshme té kanalit.

mbuII| Bridgestone, ka nje fabriké per goma

=~ né leerl nje tabrike rrotash né Ohio, dhe
j'.f_ 'dyqane té sh.sh dhe sh.p né gjithé botén.

~ & Ky llo] integrimi vertikal ka disa avantazhe si
purime té sigurta té furnizimit, njé kontroll mé i
miré | distribuimit, njé kontroll mé té mire
kualiteti, njé fugi mé té madhe blerése, etj.
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- SJJr met e admlnlstruara kur anétaréet e
arr- [eEformalisht pajtohen pér té
Skeplnuar me njéri tjetrin.

ﬂ munden i€ pajtohen pér sasiné e kéruar te

-* urn|2|meve nié sistem kontabiliteti té
j'._i*:" Sstandardizuar dhe koordinim i perpiekijeve

=

-

promocionale.

= Sistemet e kontraktuara té kanalit , Kétu
pjestarét e sistemit té shpérndarjes pajtohen me
kontraté té kooperojné meé njéri tietrin



http://www.go2pdf.com

_#h‘
- nje sistem I shkelgyeshemii: s

"'r-l‘-

—

——

2 I\Je SISteml shkelqveshem | dIStrIbUImIt duhet te arrijé
Y umer j0eal 16 perfagesive neé treq.

- Pe; aqu|m| [deal né treg e bén produktin té pranishém
| gL RENFkenaqurnevojat e klientéve té targetuar.

' 'rfaqe3|m| | tepér né treq, vetém rrit shpenzimet totale
= Ie marketingut.

= ~— ® Peérfageésimiidela né treg (PIT) mundet té paraqitet si
iIntenziv, selektiv, ose ekskluziv.
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- _)lJr slimitintensiv: dmth sh|t|a e nje_preaukt
EREmes e ajithé ndérmjetésve te pérshtatshém té
(Jlr* Mo termagazinonin dhe shisnin produktin.

' Sh Ja grtelevizoréve psh shitet né dyganet e
B ielevizoréve, dragstore, ose edhe népérmes
;'_‘ —= €|ef0nlt

= & Kjo dmth se njé distribuim intensiv kérkon ofrimin
dhe shitjen e produktit né té gjitha dyganet e kétij

(o] |

DIstribuimi intensiv pra nénkupton shitjen e

oroduktit nepermes meé shumeé se nié kanali pér té

takuar njé treg té targetuar
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> DSty Buim selekiiy nenkupton shltjen e produktit
ne( rmes atyre ndérmjetésve té cilét do t1
htome preduktit njé vemendje té vecante.

je distibuim selektiv nénkupton mos shitjen e
‘produkteve atyre ndérmjetésve té cilét kané
“interesa té kKéaila krediti, kané njé reputacion
per kthime té shumta, apo nuk jané né pozité
PEr té beré njeé puné té kénagshme.
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Sl H distriuimi paraget shltjen Vetenm nepermes
me PEErMIELES]I NE njé zoné té caktuar gjeografike.

_)IJ I ksl uziv pra éshté njé ekstrem I kundeért |
zlf]] Tntensiv

_araqet Ajé avantazh pér ndérmjetésit sepse ato e
__-;_;_ —dune sé nuk kané konkurrencé lokale né shitjen e
= produktit té njéjté.

% Nga ana tjetér prodhuesit népérmes distribuimit

ekskluziv mundohen té kené njé kontroll mbi cmimet
dhe shérbimin gé ofrohet pér produktet e shitura.
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